Costa Rica a la vispera de 10 ainos del Acuerdo
de Asociacion con la Union Europea
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A mediados de los afnos 80 del siglo pasado, CA se
encontraba sumida en una profunda crisis economica y de
gobernabilidad. La cooperacion internacional y las nuevas
oportunidades de comercio fueron elementos decisivos para
Su recuperacion economica y lograr la estabilidad politica que
Centroameérica ha gozado desde 1990.

Desde 1985 todos los paises centroamericanos se
enrumbaron en nuevas politicas de apertura comercial,
facilitada por el acceso preferencial de sus productos a los
mercados norteamericanos y europeos, con la Iniciativa de la
Cuenca del Caribe con Estados Unidos, y el Sistema
Generalizado de Preferencias, régimen droga, propiciado por
Europa a partir de 1992.



< SGP droga desde 1992 fue instrumento clave en la
diversificacion de la oferta exportable a UE. Se
transforma en SGP-Plus y SGP “Todo menos Armas” a
partir del 2009.

< El aprovechamiento de Costa Rica de las ventajas de la
Union Europea es tan grande que estuvo, en 2002, a
punto de ser “graduado” del sistema SGP.

< Era de vital Importancia consolidar y ampliar beneficios
bajo el SGP-Plus y para Nicaragua y Honduras lograr
consolidar SGP “Todo menos armas” y pasar de un
sistema discrecional a un acceso a mercado previamente
negociado que aporte seguridad juridica a las partes y
un sistema de solucion de controversias.
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< En 2000, el mercado comunitario era el tercer socio
de CA representando el 13% de sus exportaciones
totales.

< CA representaba 9% del destino de las exportaciones
comunitarias.

< Oferta exportable CA sumamente concentrada: diez
productos representaban 67% de las exportaciones y
25 productos el 95% de su OED.

<El 70% del total de las exportaciones de
Centroamerica eran productos agricolas sin ningun
valor agregado (2006).
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< Negociacion de blogue a bloque: Como parte de las
condiciones de negociacion Centroamerica negocia
como bloque con la UE.

< Acuerdo de tres pilares: El ACCUE contempla
negociacion comercial mas aspectos de dialogo
politico y de cooperacion.

< CA y particularmente, CR, busca consolidar y ampliar
los beneficios del SGP pasando de un regimen
discrecional a normativa sujeta a solucion de
controversias.



Pilar Politico;

< Se abordaron temas relacionados con la gobernabilidad, la equidad de acceso a
las oportunidades abiertas por el comercio, el combate de la pobreza, la
observancia de derechos humanos.

< La ampliacion de la agenda de negociacion a los temas politicos se vincula con la
participacion de Europa en los procesos de negociacion de acuerdos de paz y
construccion democratica en Centroamérica, que se inicio en 1984, con el Dialogo
de San José.

Pilar de Cooperacion:

< Las negociaciones de cooperacion se enmarcaron en el Programa de Cooperacion
con Centroameérica, oficializado en el 2007, para el periodo 2007-2013.

< Esta cooperacion se distribuia, entonces, en 223 millones de euros para
Honduras, 214 para Nicaragua, 135 para Guatemala, 38 millones para Panama,
121 para El Salvador y 34 millones para Costa Rica.

Pero CR es buque insignia en materia comercial...



< La mitad de las exportaciones a UE provienen de Costa
Rica.

< La UE representaba su segundo o tercer socio comercial
al inicio de las negociaciones (se disputaba el espacio con
China).

< Mayor usuario del SGP o sea, el pais con mas que ganar
0 perder en las negociaciones

< Una oferta exportable de 511 productos a UE con mayor
valor agregado.

< Pero la debilidad era que estuvo sola en negociaciones
claves: banano, pifa.
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< Negociaciones del 2007 hasta el 2010. En el 2012, se
firmo el acuerdo por parte de los centroamericanos y la
UE.

< En 2013, su entrada en vigencia da acceso preferencial
a 9500 milones en 27 paises para:
pifia/flores/follajes/tubérculos/frutas.

< Banano: reduccion de arancel en 10 anos de 176 euros
hasta 75 euros por tonelada.

<000 empresas costarricenses exportaron 894
productos a UE" (COMEX, 2010)



< En los ultimos diez afos, el comercio con UE crecio a
una tasa promedio anual del 7,1%. Pas6 de US$2.593
millones a US$4.799 en 2022.

< En 10 anos, las exportaciones han crecido anualmente
un 8,3% Y las importaciones un 5.5%.

<Al 2022, la UE es el segundo destino de nuestras
exportaciones con un 18,4% (RU: 1,5%) con aumento
sustancial desde su puesta en vigencia.

< Por origen de importaciones, a 2022 es el tercer
proveedor de Costa Rica (9,1%) (COMEX, 2022).



Grafico N° 30 Costa Rica: Balanza comercial de bienes con la Union Europea, 2013-2
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“ Datos preliminares sujetos a revision, incluyen las cifras de comercio del segundo trimestre que se lograron recopilar al 04 de
abril de 2023, luego del ciber ataque.




< Costa Rica sigue siendo el principal exportador
centroamericano a la UE y posee la oferta exportable
mas diversificada y de mayor valor agregado donde
504 empresas exportaron 777 productos en 2022.

< Los principales productos exportados son dispositivos
medicos, banano, pifia, aceite de palma, jugo de piia,
café oro, frutas tropicales conservadas en su jugo,
yuca, plantas ornamentales y pifia congelada.

< La IED ha ido decayendo (US$ 635 millones en 2013)
a US$147. Es el 4,8% de la IED total.



< Costa Rica cuenta hoy con 16 TLC que rigen el comercio del pais
con 51 socios comerciales, que en conjunto abarcan 93,4% de las
exportaciones de bienes y 85,0% de las importaciones de bienes
(COMEX, 2022).

< EI ACCUE representa un socio comercial emblematico, pero...

< Un acuerdo comercial es solamente un instrumento mas dentro de
una estrategia integral de desarrollo.

< Costa Rica ha sido como un laboratorio de la globalizacion y tiene
claro la estrategia comercial deben acompanarse de politicas de
inclusion social, fortalecimiento de aptitudes y destrezas de su
poblacion, integracion territorial y todas aquellas politicas cuya
ausencia sigue siendo el talon de Aquiles de las politicas
comerciales, en su estado actual.






